
Ton partenaire de confiance dans le
secteur immobilier à Fuerteventura.



Une expertise locale, des résultats concrets

Notre ligne directrice

Stratégie de vente

Transparence

Approche internationale

Une entreprise fondée sur la satisfaction

Pourquoi nous choisir ?



Une expertise
locale, des
résultats concrets
Nous opérons depuis plus de dix ans sur le marché
immobilier de Fuerteventura, ce qui nous a permis
d’acquérir une connaissance approfondie de
chaque recoin de l’île, des zones les plus
renommées aux quartiers en plein essor.

Pour nous, la réussite se mesure par la satisfaction
totale des deux parties — acheteurs comme
vendeurs — en garantissant une expérience
transparente, sûre et sans stress.



Notre ligne
directrice

Notre ligne directrice repose sur un engagement
clair : offrir un accompagnement complet,
personnalisé et fiable aussi bien aux acheteurs
qu’aux vendeurs.

Nous accompagnons chaque client à toutes les
étapes du processus immobilier, de A à Z, depuis
l’obtention du NIE jusqu’à la gestion locative après
l’achat.

Grâce au soutien de notre solide réseau de
professionnels locaux — notaires, conseillers
juridiques et techniciens — nous garantissons une
expérience sûre, rapide et sans complications pour
les deux parties.



Stratégie de vente:
Plateformes
Notre stratégie de vente est conçue pour garantir
une visibilité maximale de votre bien.

Nous publions les annonces sur les principaux
portails internationaux, tels qu’Idealista,
ThinkSpain, A Place in the Sun et bien d’autres
encore, en utilisant des fonctions premium comme
les mises en avant et les promotions ciblées afin que
chaque propriété se démarque.

À propos de “A Place in the Sun”, nous sommes
apparus à plusieurs reprises dans l’émission, y
vendant avec succès nos propres biens, ce qui
démontre l’efficacité de notre approche
internationale et ciblée.



Stratégie de vente:
Social Media

Nous tirons pleinement parti de la puissance des
réseaux sociaux — Instagram, Facebook, TikTok et
YouTube — afin d’accroître la visibilité des biens de
nos clients.

Grâce à des annonces ciblées et à des promotions
stratégiques, nous atteignons le bon public et
obtenons des résultats concrets.

Nous sommes l’agence disposant de la plus grande
communauté de followers sur Instagram de toute
l’île, et nous publions du contenu chaque jour,
maintenant ainsi notre audience fortement engagée
et attentive.



Stratégie de vente:
Site web
Notre site web, constamment mis à jour,
présente toutes nos propriétés disponibles et
garantit une visibilité maximale.

Nous actualisons régulièrement les annonces et
les promouvons via Google Ads, tout en
envoyant des newsletters hebdomadaires à nos
clients les plus fidèles, afin de nous assurer que
chaque opportunité atteigne le bon public.

Pour les nouvelles constructions ou les villas de
luxe, nous créons des pages de destination
dédiées, conçues pour mettre chaque propriété
en valeur et capter l’attention des acheteurs
potentiels.



Transparence
Sans frais cachés ni surprises : nous garantissons
une transparence totale dès le premier contact.

Les vendeurs reçoivent toujours des informations
claires et complètes sur tous les impôts et frais liés à
la vente, leur permettant de prendre des décisions
sûres et éclairées.

Nous assurons également la transparence lors des
visites des biens : chaque rendez-vous est
communiqué à l’avance et, après la visite, nous
fournissons un compte rendu détaillé du résultat,
afin que les vendeurs soient toujours informés de
l’avancée du processus.



Approche
internationale
Nous sommes spécialisés dans l’accueil de clients
internationaux, nous parlons couramment les
principales langues européennes et avons une
grande expérience dans la compréhension des
besoins des acheteurs et investisseurs venant de
différents pays.

Grâce au flux constant de touristes à
Fuerteventura, notre clientèle change chaque
semaine, ce qui nous permet d’acquérir une grande
expérience dans le traitement de personnes issues
de cultures, d’attentes et de besoins variés.



Une entreprise fondée
sur la satisfaction

Notre succès se mesure à la satisfaction de nos
clients.

Chaque vente, achat et location est géré dans le but
de dépasser les attentes, en offrant une expérience
positive et sans stress.

La confiance que nos clients nous accordent est le
fondement de notre marque et nous pousse à
améliorer continuellement nos services.

Beaucoup de nos nouveaux clients nous sont
recommandés par des références, un témoignage
clair de la qualité et de la fiabilité que nous offrons.



Nous sommes toujours disponibles pour répondre à vos questions, vous offrir des
conseils personnalisés ou vous guider dans votre prochaine étape sur le marché
immobilier de Fuerteventura.

Que vous souhaitiez vendre, acheter ou simplement obtenir des informations, nous
sommes là pour vous aider.

Puerto del Rosario - C. Secundino Alonso, 75, 1° planta, oficina nrº 6

Restons en contact

+34 604 44 36 16 info@goldenhousefuerteventura.es

Corralejo  -  Av. Juan Carlos I, 73


